Curriculo

Datos persoais

Nome e apelidos: Isabel Baltar Pascual
Data de nacemento: 05/10/1978

Datos académicos. Formacién

2006 Mdaster en Direccion de Comunicacion, Relaciéons PUblicas e Protocolo. ESERP
Business & Law School, Madrid.

2005 Diplomatura en Ciencias Empresariais. Universidade de Vigo.
2005 Bolsa Erasmus. Universidade de Ciencias Aplicadas de Zeeland, Holanda.
Formacién complementaria

2008 Financiamento de Empresas. Comunidade de Madrid.

2006 Como Vender con Exito. Escola de Negocios de Caixanova, Vigo.

Experiencia profesional
Profesional cun master en Direccibn de Comunicacion, Relaciéns Publicas e Protocolo
pola ESERP e madis de 10 anos de experiencia na xestiébn de proxectos corporativos,

marketing dixital e feiras.

Con sélida experiencia en marketing dixital e comercio electrénico, liderando estratexias
de posicionamento, optimizacion de conversiébns e coordinacion de equipos

multidisplinarios en contornos internacionais.
Capaz de integrar ferramentas dixitais con procesos de comunicacion estratéxica para
maximizar o impacto e os resultados de proxectos tanto corporativos coma

institucionais.

09/2020-11/2023 Grupo Nueva Pescanova, Vigo, responsable de marketing dixital e



comercio electrénico da marca Pescanova.

+ Desefio e execucién de estratexias de marketing dixital para aumentar a

visibilidade e as vendas en lina da marca Pescanova, optimizando a experiencia

da persoa usuaria en plataformas de comercio electrénico.

« Coordinacién de campanas SEO/SEM, asegurando o posicionamento éptimo dos
produtos nos motores de busca e maximizando o retorno de investimento

en publicidade dixital.

« Xestidn de proxectos de transformacién dixital, mellorando a integraciéon de
ferramentas dixitais e os procesos internos de vendas en lifia.

« Liderado dun equipo multidisciplinario para a implementacién de estratexias

dixitais, traballando estreitamente cos departamentos de vendas,

comunicacién e tecnoloxia para asegurar o alifamento cos obxectivos

comerciais.

* Supervisiébn da analitica web e dos indicadores clave de rendemento para avaliar o
desempefo das campafias e mellorar continuamente as estratexias a través da
optimizacién de conversions e da andlise do comportamento da persoa consumidora.

« Coordinacion da loxistica de produtos e desenvolvemento de promociéns dixitais,
mellorando a competitividade no mercado e aumentando a lealdade da clientela.

« Participacion activa na Feira Conxemar, o evento internacional da industria

pesqueira, promovendo a marca Pescanova, xerando contactos comerciais e

posicionando a empresa como lider no seu sector.

06/2016-08/2020 El Corte Inglés en lina, Madrid, xestora comercial de mobles,
iluminacion e Bricor.

» Membro do comité de decisién nas colecciéns e na seleccién de produtos,

escollendo e optimizando a oferta de produtos da compania e alifidndoa

coas tendencias e necesidades do mercado.

- Coordinaciéon de equipos para o show and tell, presentdndolles novidades de
produtos e estratexias de vendas aos equipos comerciais, mellorando a

comprension do portafolio e maximizando a efectividade das campafas de

vendas.

- Desenvolvemento de estratexias comerciais e optimizaciéon da experiencia da clientela,



asegurando unha oferta de produtos atractiva e alinada cos
obxectivos de negocio.
« Supervisidn de equipos comerciais, establecendo prioridades e asegurando a

correcta implementacién das estratexias de venda.

10/2010-05/2016 Amazon Spain Services, Madrid, centro de xestion de provedores.

 Captacion e fidelizacién de marcas nos sectores de téxtil, fogar, intimo e

beleza, negociando custos e termos de acordos para garantir unha oferta

competitiva na plataforma.

« Coordinacion e execucidén de campafias comerciais, mellorando a visibilidade e
competitividade dos produtos a través dunha andlise detallada de vendas,

promociéns e optimizacién de prezos.

« Participacion activa na integracién de Buyvip en Amazon, contribuindo ao

proceso de consolidacién e expansion da plataforma no mercado espanol.

« Xestion e lanzamento de proxectos internacionais no sector do fogar, centrados na
optimizacién de inventarios e no posicionamento de produtos.

« Supervisién do lanzamento de proxectos clave coma Heavy Bulky e Hazmat

para garantir o cumprimento de normativas e a correcta implementacién nas
campanas comerciais.

* Representacion de Amazon en feiras internacionais coma Heim Textile

(Frankfurt) e no Salén Internacional da Lenzaria (Paris), promocionando

produtos e tendencias do sector e establecendo relaciéns con marcas e

provedores clave a nivel global.

03/2009-10/2010 Groupama Seguros, asesora comercial.

06/2006-10/2008 Bodaclick, S. L., directora comercial de listas de voda da area Madrid.

10/2005-02/2006 Comité organizador da Feira Internacional do Mar, Madrid e Valencia.



Idiomas
Galego: Celga 4.
Inglés: B2.

Portugués: nivel basico.

Competencias dixitais:

« Xestidon de comercio electréonico: WooCommerce, Prestashop e outras plataformas ad

hoc.

« Analitica dixital: Google Analytics e Google Adwords.

« Ferramentas de marketing dixital: SEO/SEM e publicidade dixital.

« Microsoft Office (Excel, Word, PowerPoint), nivel profesional.



